INTERESSEN FOKUSSIEREN UND MEHRWERTE GENERIEREN
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PRAXISORIENTIERTE

VERHANDLUNGSFUHRUNG

THEMEN & INHALTE

Souverdne und selbstbewusste Haltung
herstellen

Optimale Vorbereitung / Zieleformulierung

Umsetzungsorientiertes Harvard Konzept

Gestalten von Strategien, Taktiken & Tricks

Erkennen & bearbeiten von
Manipulationstechniken

wagner@wa-hc.de | 0176.100910 87

DAS PROGRAMM

Optimale Verhandlungen zeichnen sich
durch vertrauensvolle Atmosphdre und
konsequente Zielorientierung aus. Im
herauserarbeiten der Interessen und
Motive  ergeben sich  erweiterte
Verhandlungsoptionen. Eine
kooperative Strategie betrachtet die
Verhandlungsparteien als Partner, die
gemeinsam an Losungsansdtzen und
Mehrwerten arbeiten.

DIE MODULE

= Basis praxisorientierten Verhandelns
= Fallbezogene Coachings / Vertiefung

= Best Practice von Erfolgstories /
Adaption individueller Strategien

Anhand eigener Themen verbessern Sie
kontinuierlich die Wahrnehmung und
reflektieren ~ |hr ~ Verhalten.  Das
identifizieren und bearbeiten von
Manipulationstechniken beleuchten wir
ebenso wie das Erkennen
unterschiedlicher  Strategien. . In
Simulationen lernen  Sie  effektiv
Konflikte zu deeskalieren. Die fachliche
Kompetenz vermittle ich |hnen dabei
abwechslungsreich  und methodisch
vielseitig.

NUTZEN & ZIEL

Sicher und vertrauensvoll agieren

Interessen erkennen und Lésungsansatze
erarbeiten

Erweiterte Perspektiven einnehmen /
Mehrwerte realisieren

Effizient kommunizieren / Ergebnisse
sichern

wagner-homunculus.de




